
 

            採購議價談判案例解析 【【【【本課程可登錄終身學習護照本課程可登錄終身學習護照本課程可登錄終身學習護照本課程可登錄終身學習護照】】】】 
   採購議價談判〞是採購人員最為重要的專業功能領域。由於現代企業經營活動中，供應廠商多已成為 

事業夥伴關係，故買方應懂得進行成本分析，而採用以成本為基礎的議價方式，藉以建立雙方的長期合作 

機制，身為採購人員，更必須提升議價的談判能力，俾可達致使賣方獲得合理利潤、使買方獲得降低成本 

的雙贏效果。 
 

.適合對象  採購部門、進出口部門、業務部門、資材部門、總務部門、行政管理部門 
 

.課程效益  本講座師資具多年教學及實務經驗，將充分提供學員專業之教學內容，針對學員在實務  

             上所面臨之問題提出解決方案，以提升員工採購議價與談判之實務技能，合理降低成本，   

             以達成「有效採購」與「降低成本」，並幫助企業增加盈餘為目的。 

             課程內容並舉"獨家採購"案例深入淺出的解析並印證談判的理論，讓學員能以最輕鬆自  

             然的方式來了解本課程。  
 

.課程大綱                                     

一、採購議價談判的 5W 

    1.採購議價談判之目的 

    2.採購議價談判之時機 

二、議價談判的準備工作 

    1.價格資訊之來源 

    2.採購成本之解析 

三、採購議價談判流程架構 

    1.議價談判之策略與效益 

    2.議價談判的計劃與時機 

四、防止漲價之談判對策 

    1.面臨價格調整之策略 

    2.執行成本控制計劃 

五、獨家議價與競標技巧 

    1.採購議價談判的戰術 

    2.採購競標及獨家之談判 

六、雙贏談判的理念與心態 

    1.建立供應商的夥伴關係 

    2.採購談判議價之成功關鍵 

七、降低成本的談判手法 

    1.採購降低成本的議價方法 

    2.談判系統化的實施步驟 

八、案例解析與研討 

 

 

 

  

.講師簡介  朱根正朱根正朱根正朱根正    老師老師老師老師  【現任】台灣智慧光網(股) 行政部 資深經理  【證照】國際採購經理認證(IPSCMI) 

【經歷】 1.新世紀資通(股)採購暨專案管理副理  2.台灣固網(股)採購經理 3.台灣巴斯夫電子材料(股)技術採購經理 

         4.ING安泰人壽 IT Procurement Manager   5.桃園縣人力資源協會、勤業眾信會計師事務所、中華工商研  

           究院、 新北市工商發展投資策進會等講師經驗 
 

.上課時間 / 地點 （時間地點本協會保留更動之權利） 

時間：2013 / 10 / 11（（（（五五五五））））AM 9:00-PM 4:00，，，，共共共共 6 小時小時小時小時 

地點：桃園市中山路 468號 7樓(桃園縣政府前，勞保局桃園辦事處旁，永豐金證券樓上七樓) 
 

.報名方式  請填妥報名表以傳真報名請填妥報名表以傳真報名請填妥報名表以傳真報名請填妥報名表以傳真報名(03)3346057 或網路報名或網路報名或網路報名或網路報名 www.tchr.org.tw 
 

.課程費用及優惠方案   ◎◎◎◎原價原價原價原價=1,500 元元元元   【【【【會員優惠價會員優惠價會員優惠價會員優惠價】】】】900 元元元元。(含中餐、講義、咖啡、茶) 

凡 10/01前完成報名者，可享優惠 9折=1,350元。3人同行且 10/01完成報名者，可享 85折=1,275元。 
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